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本リリースに関する問い合わせ先

株式会社スピカコンサルティング 広報：浅野（080-3340-6376）・近藤

MAIL：pr@spicon.co.jp

報道関係者各位

スピカコンサルティング代表取締役・中原初の書籍
『LPガス販売事業者の事業承継とM&A 〜輝く未来のために〜』

を諏訪書房より出版

企業価値を最大化する「バリューアップコンサルティング」と、「業界特化M&A」を提供する株式会
社スピカコンサルティング（本社：東京都港区、代表取締役：中原 駿男、以下当社）は、2023年10月
31日に代表取締役・中原 駿男の初の書籍となる『LPガス販売事業者の事業承継とM&A 〜輝く未来の
ために〜』を諏訪書房より出版いたしました。

詳細・購入はこちらから：https://amzn.asia/d/4CxIvuR

LPガスは、日本の国民生活に欠かせないエネルギーとして、全国約2,000万世帯以上、国土面積95％
の地域で供給されています。災害時のエネルギーの砦として、まさに日本経済の発展をインフラとして
支えている業界と言えます。

一方、人口減少による家庭業務用需要量の減少や脱炭素化への対応など、日々変化する課題に対して有
効な解決策を探している経営者様が多いのも事実です。この書籍は、そんな経営者様に、これからのよ
りよい会社づくりの選択肢としてのM&Aについて詳しく解説しています。LPガス業界ならではのM&A
の特徴や、ご検討いただきたいポイントについて、長年エネルギー業界を専門に取り組んできたプレイ
ヤーならではの視点でお伝えいたします。

なお、本書籍の帯には、日本初のLPガス関係専門紙「プロパン・ブタンニュース」を発行する株式会社
石油化学新聞社・代表取締役社長の成冨 治 氏に推薦コメントをいただきました。

※以下帯コメントより

◆書籍出版の背景

「一般的にM&Aにはネガティブなイメージを持つ人が少なくないが、中原さんがユニークなのは、自
身の溢れんなかりのポジティブなパワーを持って、M&Aの在り方を根底から覆そうとしていることだ。
単純な売り買いに止まらない、未来をも睨んだM&A活用経営を提唱する。」
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タイトル：LPガス販売事業者の事業承継とM&A 〜輝く未来のために〜
発売日：2023年10月31日
価格：定価2,200円（税込）
出版：諏訪書房
URL：https://amzn.asia/d/4CxIvuR

◆ 書籍情報

株式会社スピカコンサルティング
代表取締役 中原 駿男

慶應義塾大学経済学部卒。2010年にみずほ銀行に入行し、法人営業
に従事。2014年からは日本M&Aセンターにて、地方の事業承継解決
問題に取り組む。その後、fundbookの取締役として業界特化の業界
再編戦略本部を立ち上げる。2022年8月にスピカコンサルティングを
設立。2023年7月、M&A業界をテクノロジーで進化させたい思いで
GA technologiesと資本提携を実施。
専門業界：エネルギー

◆著者プロフィール

社名：株式会社スピカコンサルティング
代表者：代表取締役 中原 駿男
URL：https://spicon.co.jp/
本社：東京都港区六本木3-2-1 住友不動産六本木グランドタワー42F
設立：2022年8月23日
資本金：5,000万円
事業内容：
・完全業界特化型M&A仲介 ※中小企業庁M&A支援機関登録制度 登録済
・バリューアップコンサルティング

◆ 株式会社スピカコンサルティングについて


